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Account Manager Belux (M/V)

Pex Horba BV is al meer dan 60 jaar toonaangevend toeleverancier binnen de juweliersbranche. Een van 
haar kernactiviteiten bestaat uit de distributie in de Benelux van het internationaal succesvolle Zwitserse 
horlogemerk ORIS. Teneinde een verdere uitbouw van een volledig netwerk in België en Luxemburg te 
realiseren zijn wij momenteel op zoek naar een:

Functieomschrijving

• Het beheren en verder uitbouwen van bestaande relaties binnen het dealernetwerk in België
 en Luxemburg.
• Realiseren van new business.

Verantwoordelijkheden:

• Beheer bestaande relaties, verdere uitbouw daarvan en actief  op zoek gaan naar nieuwe klanten.
• Je maximaliseert de klanttevredenheid en loyaliteit.
• Je levert op gestructureerde wijze informatie over de voortgang van de prospectie en verzorgt
 een dagelijkse bezoekrapportage.
• Verzorgen van producttrainingen op locatie.

Profiel

• Een kandidaat met minimaal een opleiding middelbaar onderwijs.
• Min. 3 jaar ervaring in een B2B sales omgeving.
• Je koppelt strategisch inzicht aan praktisch commercieel handelen.
• Je bent resultaatgericht en winnen is je motto.
• Je bent een enthousiaste self-starter met een hands-on-mentaliteit.
• Je levert kwaliteit en bent efficiënt.
• Perfecte beheersing van beide landstalen N/F (mondeling en schriftelijk).
• Ervaring in de branche is een pluspunt.

Wij bieden

• Een uitdagende functie met ruime autonomie.
• Een aantrekkelijk salaris met aanvulling in de vorm van een commissiestructuur.
• Representatieve bedrijfswagen, telefoon en laptop.

Interesse? Stuur uw motivatiebrief  met recent curriculum vitae naar Pex Horba BV, Postbus 220,
NL-1160 AE Zwanenburg, t.a.v. de heer I.M. Heerschop en bij voorkeur via e-mail: info@pexhorba.nl


